3 kusaktir kuyumcusunuz. Kuyumculugun her departmaninda ¢alismis bir insansimz. 2000
yilinda da Zen Pirlanta'yl kurdunuz. Zen ashinda yalmzca pirlanta ile ugrasan ve Tiirk
insanimin ahstigindan biraz daha farkl, altinla ilgilenmeyen bir marka. Ama bir tek
pirlantayla 50 magazaya ulastimz ve gectigimiz yil 100 milyon liraya ulasmis bir marka
yarattimiz. Bize kendi hikayenizi ve baslangictan buraya nasil geldiginizi anlatir misiniz?

3 kusaktir kuyumculuk yapiyoruz. Babam ve dedem 1980'lerin sonunda Mardin'de kuyumculuga
baslamislar. 1950'li yillarda da Istanbul'a gelmisler. O zaman altin iiretimi Mardin'de Telkari.
Tirkiye'de kullanilan tek sey pullu zincir, halat zincir ve boylar1 inceden kalina kadar 2 metre tercih
edilen satiglar olmus. Ben kendimi bildim bileli babamin is yerinde ¢alistim. Atolyede pullu zincir
de yaptim, kisnisli kolyeler de yaptim. Telkari'yi cok az yapabildim ¢iinkii Istanbul'da ¢ok satilan bir
sey degildi. Istanbul'a geldiklerinde birakmislardi. Bende iiretimde ve cila tarafinda calistim. 6
yasimdan beri calisiyorum. Okurken de yazlari hi¢ durmadan ¢alistirildim. O zamanlar hatirliyorum
caligmaktan pek memnun degildim. Sonra 1987 yilinda 19 yasimda Emil Kuyumcu adinda ilk
magazami actim. Kii¢iik yasta edindigim bilgiler ve beceriler o diikkani ¢ok rahat yonetmemi
sagladi. O zamanlar Kapali Carsi'da satislarin %70 - %80'1 turistlere yonelikti. Biz de pirlanta
iiretimine girmeye karar verdik

ZEN ismi nereden dogdu? Nasil karar verdiniz?

Bu binaya gecerken markamizi degistirelim dedik. 2 - 3 ajansla ¢alistik. Gelen en iyi marka ismi
yanardag ismi olan ETNA idi. Esim o ara Farsca'da kadin olan Zen'i sdyledi. Kisaydi, netti ve
bizim isimiz ile alakaliyd1 ve hemen segtik. 2000 yilinda logosunu yaptirarak ZEN isimi ile liretim
ve ihracata basladik.

Zen Pirlanta basladiginda 10 Kisilik bir atdlyeydi. 2012'de TIM'in diizenledigi ihracatcilar
odiillerinde ZEN pirlanta 20 milyon dolar ile ihracatci lideri oldu. Bugiin yurticinde ve
yurtdisinda ¢ok temsil edilen bir markasimiz ve hatta Hollanda, Almanya, ABD, Belcika,
Dubai gibi bir cok iilkede magazalarimiz var. Bize biraz yurtdis istirakinizden ve oradaki
temsilciliklerinizden bahseder misiniz?

2000 yilinda ZEN ismini aldiktan sonra isimizin ¢ok biiyiik boliimii, % 99'u ihracatti. Yurtdisindaki
Las Vegas ve Basel fuarlarina katiliyorduk. O zamanlar Uzakdogu fuarlar1 ¢ok gii¢lii degildi.
Yurtdisinda miisterilerden siparis aldigimizda neden bunu ara dénemlerde de yapmiyoruz dedik.
2000 y1linda Hollanda'da ilk ofisimizi agtik. 2001 y1linda New York, 2002 yilinda da Dubai
ofislerini actik ve ihracatimiz hizla biiytidii. Tiirkiye'de altin ihracati 1 milyar dolar ve yillardir
pirlanta, altin ihracati i¢inde kaybolup gidiyordu, ayristirilmiyordu. Bu sene ilk defa ayristirildi ve
20 milyon dolar ihracat ile Tiirkiye'de pirlantada lider olduk.

Pirlantanin meshur dért C'sine ge¢mek istiyorum. Ingilizce'de pirlanta ile ilgili “C” harfi ile
baslayan 4 6zellik var. Cut/ kesimi, clarity /temizligi, color/rengi, ve carat. Bu dort “C” nin
yanina besinci “C” eklendi ki bu da sertifika anlamindaki “Certificate” kelimesinden geliyor.
Siz bu tiim sertifikalara da ulastiniz. Yurtdisinda da bir ¢cok miisteriniz ve is ortaklarimiz var.
Yurtdisi ile yurtici pazarim1 mukayese etiginizde ne tip farkhiliklar ¢cikiyor? Miisteri
tercihlerinde ve satislarinda ne gibi ayricaliklar goriiyorsunuz?

Kadinlar altin alirken ¢ok rahat aliyor. Fakat tiim diinyada kadinlar pirlanta alirken tereddiitlii, bu
nedenle besinci “C” olustu. O bir giiven belgesi ve tagin sertifikasi. Pirlantay: aldiginiz yer ne kadar
bliyiik ve giivenli ise siz de kendinizi o kadar giivende hissediyordunuz. Tiirkiye'de tercih edilen



renkler G ve H rengi. Eskiden Tiirkiye'de sattigimiz tektas 6l¢iileri 15-20 cm idi. Her sene dlgiiler
beser santim daha biliylimeye basladi. Simdi Tiirkiye'deki kadinlar 40 cm'ye ulastilar. Her gegen giin
biraz daha biiyiiyor ve tiiketime baktigim zaman, kadin 6nce tektagini aliyor. Daha sonra tektaginin
kolye ve kiipesini istiyor ve ardindan bes tash alyansini aliyor. Daha sonrada tektagini biiyiitmeye
basliyor.

Tiirk halkinda genclerde de 6zellikle tektasa egilim basladi. Artik tek tassiz evlenilmiyor.
Kiiciik de olsa bir evlilik sembolii ve o soziin bir miihiirii olarak goriiliiyor. Artik yurtdisinda
gordiigiimiiz, filmlerde seyrettigimiz gibi diz iistiinde egilmeler ve erkeklerin kizlara evlilik
teklifleri bir kutudan ¢ikan tektas ile oluyor. Trend nereye gidiyor sizce ve Tiirk pazarini nasil
degerlendiriyorsunuz?

Carsidaki diikkanimdan bahsedeyim size biraz. Diikkkanimin 6niinde pazarliklar olurdu. Diigiin
alimlarina gelirdi iki aile, gelin tarafi ve damat tarafi kapida pazarlik yaparlardi. Pazarliklarin da
bazilar1 orada bitmezdi ve eve giderek tekrar diisiiniirlerdi. Simdi kadinlar artik evlenirken bilezigi
istemiyor tektagini istiyor. Tektagsiz evlenmiyorlar. Bizim gecen y1l yaptigimiz bir aragtirma vardi.
Soru suydu; Kadin altina nasil bakiyor? Pirlantaya nasil bakiyor? Arastirmada su ¢ikmisti; Altini,
kadin ailenin bir glivencesi olarak bankadaki para gibi goriiyordu. Evin herhangi bir seye ihtiyaci
oldugunda altin bozdurulacak ve katki yapilacakti. Ama kadin pirlantay1 hig¢ bir sekilde satilamaz
kendisine ait bir parca olarak goriiyordu

Yurtdisinda pirlanta satis1 25 yilda 3 kat artti. Halbuki Tiirkiye'de bu son 5 yilda artti. Siz
bunu neye baghyorsunuz? Sizce neden Tiirk halki daha fazla pirlanta almaya basladi?

Tiirkiye'de bu moda 5 senedir basladi. Ekonomik sebepleri de vardi, demin bahsettigim sebepleri de
vardi. Alip satilmayan, bilinmeyen bir seydi. Ama asil biiyiik neden 2002 yilindan itibaren siiren
Tiirkiye'deki hizli ekonomik biiylime.



